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TENDENCIA DE MERCADO

Aparelhos da PagSeguro, uma das empresas que atuam no
mercado que, apenas no ano passado, movimentou R$ 1,36 trilhdo

e que ganha concorrentes a cada dia - Divulgacao PagSeguro

Guerra das maquininhas cresce
no varejo brasileiro

Turbinadas pelo aumento do nimero de Con?orrenCiaﬂ no m?rgado 5
microempreendedores, empresas de meios braS“e'ro de maqU|n|nhas

eletrénicos de pagamento responderao por 60% das

vendas em cinco anos, segundo associacao do setor indica COI‘ISO“daQéO

NEGOCIOS




POSICAO GOVERNAMENTAL

= A primeira deu-se no ambito do sistema de defesa da concorréncia, que, a partir
de uma investigacao da Secretaria de Direito Econdmico (SDE)sobre a existéncia de
Praticas inibidoras da competicao da bandeira Visa e da adquirente Visanet, que
mantinham uma relacao de exclusividade entre si. Foi exigida a suspensao dessa
relacdo contratual de exclusividade por meio da assinatura de um Termo de
Compromisso de Cessacao de Pratica (TCC).

* A segunda intervenc¢ao foi do prdprio Banco Central do Brasil (BCB). Este exigiu
que todas as bandeiras fossem transparentes com relagdo as suas praticas
comerciais, aumentando o acesso a informagdes por outras adquirentes. Isso
permitiu que qualquer adquirente tivesse acesso as maiores bandeiras do
mercado, Visa e Mastercard.



FOCO DO NEGOCIO

O HJ BANCO util zara a plataforma digital da empresa F&O TECNOLOGIA

‘ \PAG", g\.anﬁJ\) com ] SO meJauJJ e,,ér)—\ﬁ—\nr'u anos no

-0eS JI—\IL.JL na mesma
“Spread”.

*Seguro de Vida e Saude, Previdéncia Privada, Empréstimo
Financiamento veicular e seguro auto.

MEIOS DE PAGAMENTO E ANTECIPACAO DE RECEBIVEIS

- Resolucao 4649 BACEN



diminuir risco; buscar performance co
retorno do capital investido pelos Investidores e
garantir a valorizacdo da equipe operacional;
aumentar o QI da Empresa



MODELO CONTRATUAL DE
CAPTACAO

- Renda fixa:

Pagamento de parcels
Pagamento do saldo ao fim do mutuc
Caréncia minima

Contrato civel fora de regulacéo
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CONTRATO 8 S
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VALORIZACA®

«Scalability - Escalabilidade
*Sunkenness — Custos e Despesas que se
tornam Ativos

a Inovacao, as leis, a
de de vencer



A F/\ F"U/\ J J/\
VIAPA OPERACIONAL
Titulos e dinheiro
CNPJ/MF

Garantia 02 Ativos operacionais US$1.669.512,20 (33,40%) R$ 6.845.000,00
e recebiveis

Total de US$5.000.000,00 R$20.500.000,00
garantias

Gastos pré- R$6.500.000,00 Compra de maquinas/treinamento da
operacionais (12me:se.s, Smil equipe/implantagdo e manutengdo do
magquininhas) escritério/despesas comerciais.

Capital de giro R$1.000.000,00 Comissdes Equipe de vendas/
inicial imprevistos/oportunidades de compra de contratos
Capital
campanha e R$3.000.000,00
divulgagao
Capital R$10.000.000,00
Ampliagdo (Segundo Ano)

propaganda e mki.

Aumento da praca




INGRESSO'NA SOCIEDADE (MERGING)

Oportunidades:

Ampla participaca

= Ampliacao continua da base de clie
= Esforco sinérgico e robustez para outras operacoes
financeiras

= Rapido ponto de equilibrio /
= Valuation pds-implantacao



Lancamento




Contato

hancobrasil.com.br
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